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ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА РАБОТЫ

Актуальность темы  исследования.  В условиях углубления экономической интеграции, неустойчивости конъюнктуры агропродовольственного рынка повышение конкурентоспособности сельского хозяйства и ее экспортного потенциала в значительной степени будет обусловлена формированием эффективной системы сбыта сельскохозяйственной продукции. В этой связи проблеме сбыта сельскохозяйственной продукции в государствах-членах ЕАЭС уделяется особое внимание.  При этом подчеркивается особая роль формирования новых каналов сбыта и логистики, государственному регулированию и поддержке сбытовой деятельности.

Сельскохозяйственное производство в Кыргызской Республике, в отличии от ее развития в большинстве государств-членов ЕАЭС, отличается своей мелкотоварностью, основу которого составляет ее производство в крестьянском (фермерском) секторе хозяйствования и в личных подсобных хозяйствах населения. В 2023 году в структуре производства валовой продукции сельского хозяйства страны доля крестьянского (фермерского) сектора хозяйствования составила 62,3 %, доля личного подсобного хозяйства - 35,4 %, а доля крупных сельскохозяйственных предприятий (государственные и коллективные хозяйства) -всего 2,3 % [58, с.174]. Более того, продолжительное время такая структура производства продукции отрасли по категориям хозяйств носит устойчивый характер.

Установившаяся в сельском хозяйстве Кыргызстана крайне децентрализованная система сбыта продукции обусловлена мелкокрестьянской структурой аграрного производства, превалированием сектора личных хозяйств населения Преимущественное развитие малых, неорганизованных форм хозяйствования характеризируется неразвитостью эффективных каналов доступа сельскохозяйственной продукции к потребителям, монополизмом системы коммерческих закупочно-сбытовых перекупщиков.  Подобная система сбыта сельскохозяйственной продукции негативно влияет устойчивое развитие сельского хозяйства, повышение конкурентоспособности отрасли и обеспечение продовольственной безопасности в стране.

Следует отметить, что система сбыта сельскохозяйственной продукции является наиболее слабой и неразвитой сферой агропромышленного производства Кыргызской Республики. И до последнего времени эта сфера деятельности была полностью монополизирована различными торгово-посредническим организациями, не связанного с интересами непосредственных сельхозтоваропроизводителей. Более того она характеризируется совершенно слабым государственным регулированием производства и сбыта сельскохозяйственной продукции, особенно, в вопросах стандартизации и сертификации сельскохозяйственной продукции и поставки ее на экспорт.  

Существующая система сбыта с момента функционирования отрасли на евразийском экономическом пространстве практически не претерпела существенных изменений, что приводит к потере сбыта традиционных видов сельскохозяйственной продукции (картофеля, мяса), негативно отражается на географии и ассортименте сбыта продукции. Сбыт сельскохозяйственной продукции также в определенной степени тормозится слабым развитием сбытовых сельскохозяйственных кооперативов, агромаркетинга и агрологистики и в целом отсутствием эффективных торгово-экономических связей в системе агропромышленного производства.

Вместе с тем, усиливающееся конкуренция на внутреннем и региональных агропродовольственных рынках актуализирует проблему совершенствования системы сбыта сельскохозяйственной продукции, от которого во многом зависит устойчивое обеспечение населения продовольствием и экспортная ориентация национального АПК. Это предопределяет актуальность диссертационного исследования проблемы совершенствования сбытовой деятельности в аграрном секторе страны с целью увеличения производства и сбыта качественной и конкурентоспособной сельскохозяйственной продукции.

Связь темы диссертации с крупными научными программами и основными научно-исследовательскими работами. Исследуемая тема диссертации связана с Национальной стратегией развития Кыргызской Республики на 2018-2040 гг., с государственными   программами по развитию сельского хозяйства Кыргызской Республике в условиях ЕАЭС.

Целью исследования является обоснование теоретических основ формирования и развития системы сбыта продукции сельского хозяйства, разработки направлений и моделей по ее совершентсованию  в условиях интеграции.

В соответствии с данной целью поставлены следующие задачи и предложено их системное решение:

- обосновать теоретические подходы формирования и развития сбытовой деятельности и системы сбыта в аграрном секторе;

- расширить методы и принципы развития сбытовой системы в отрасли;

-провести анализ и выявить тенденции и проблемы развития сбытовой деятельности и системы сбыта в сельском хозяйстве;

-разработать стратегию развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции в условиях интеграции;

- обосновать пперспективы развития и совершенствования системы сбыта экспортоориентированной продукции

- представить модели развития микроагрокластеров и сбытовых кооперативов

Научная новизна полученных результатов заключатся в следующем:

-в теоретическом аспекте обоснована сущность сбытовой системы с учетом особенностей развития сельского хозяйства и обобщены научные подходы по обоснованю развиия агромаркетинговых, логистическеих и кдастерных систем сбыта продукции в отрасли;

- систематизированы методы и принципы развития многоканальной сбытовой системы в аграрном секторе в условиях преимущественно мелкотоварного производства;

-выявлены тенденции и особенности развития отраслевых систем сбыта в цепочке добавленных стоимостей хлебобулочной, молочной, мясной и плдодоовощной продукции, отличающиеся по степени развития и сочетания отдельных элементов и каналов сбытовой деятельности;
- предложена стратегия развития многоканальной и иерархически вертикально взаимосвязанной пятиканальной системы сбыта продукции на внутреннем, и особенно на внешних рынках, основу которой составляют агрокластеры и торгово-логистические центры;

- на основе эконометричеких методов составлен прогноз экспорта плодовощной продукции и разработаны предложения по совершенствованию системы сбыта экспортоориентированной сельскохозяйственной продукции в направлении формирования скоординированных региональных торгово-логистических центров;

- предложены модели создания микроагрокластеров и сбытовых сельскохозяйственных кооперативов, напрваленных на модернизацию систымы сбыта на местном уровне. 
Практическая значимость полученных результатов будут способствовать совершенствованию системы сбыта сельскохозяйственной продукции КР в условиях экономической интеграции. Теоретические положения диссертационного исследования могут быть полезными для государственных органов управления и органов местного самоуправления (айыл-окмоту) для разработки программ по организации эффективной системы сбыта сельскохозяйственной продукции. Отдельные рекомендации по результатам проведенного исследования использованы при разработке региональных и отраслевых программ формирования эффективных систем сбыта продукции АПК. 

Экономическая значимость полученных результатов заключается в том, что расширены научные подходы развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции в условиях интеграции, в проведении комплексной оценки эффективности сложившейся архаичной системы сбыта продукции аграрного сектора Разработанные научно- практические предложения и рекомендации создают условия для формирования эффективной системы сбыта продукции отрасли, способствующей росту конкурентоспособности отрасли на внутреннем и внешних рынках.

Основные положения диссертации, выносимые на защиту:


- авторские подходы по обоснованию сущности сбытовой деятельности и организации системы сбыта продукции сельского хозяйства в условиях интеграции;

-обобщение и систематизация принципов,  механизмов и экономических связей  при организации системы сбыта в условиях преимущественно мелколкрестьянского производства;
- оценка коньюнктуры агропродовольственного рынка в контексте развития отраслевых систем сбыта, а также выявленные проблемы в их развитии, выражающиеся в несоответсвии обеспечению конкурентоспособному развитию отрасли;

-предложенная стратегия развития системы сбыта продукции аграрного сектора с учетом конъюнктуры рынка по организации многоуровневой сбытовой системы, направленной на повышение конкурентоспособности отечественной агропродукции;

-результаты эконометрической модели прогноза экспорта плодоовощной продукции и меры по совершентсованию системы ее сбыта на внешних рынках;

-предложенные модели формирования микроагрокластеров и создания первичных сбытовых сельскохозяйственных кооперативов. 
Личный вклад соискателя. Обобщены и уточнены теоретические подходы развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции, направления и механизмы ее развития в условиях евразийской интеграции. Проведена оценка сложившейся системы сбыта сельскохозяйственной продукции, свойственной мелкотоварному производству, характерными чертами которой является отсутствие прямого доступа сельхозтоваропроизводителей к рынкам сбыта, монополизм торгово-посреднических организаций, неразвитость кооперационно-интеграционных связей в системе продвижения продукции к потребителям.

Апробация результатов диссертации.  Основные результаты, выводы и рекомендации исследования докладывались на международных и республиканских конференциях, республиканских совещаниях по развитию агропродовольственного комплекса страны. 

Полнота отражения результатов диссертации в публикациях. Основное содержание диссертации опубликовано в 9 научных работах, из них - статьи входящие в научные журналы  РИНЦ, Скопус, а также в изданиях рекомендованных НАК Кыргызской Республики, общий балл-216.

Структура и объем диссертации. Диссертационная работа состоит из введения, трех глав, выводов и практичских рекомендаций, списка использованных источников, включающего 104  наименований. Полный объем диссертации составляет 158 страницы, содержит - 12таблиц и 15 рисунков.

ОСНОВНОЕ СОДЕРЖАНИЕ РАБОТЫ

Во введении обосновывается актуальность темы, формулируются цели и задачи исследования, раскрываются научная новизна, практическая и экономическая значимость, предлагаются основные положения, выносимые на защиту, представлена их апробация и полнота отражения ее результатов в публикациях. 

      В первой главе «Теоретические основы развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции» обоснованы научные подходы по уточнению сущности сбытовой деятельности и организации системы сбыта продукции сельского хозяйства в условиях интеграции, систематизированы принципы,  механизмы и экономические связи  при организации системы сбыта в условиях преимущественно мелкокрестьянского производства .

В системе воспроизводства в сельском хозяйстве сбыт сельскохозяйственной продукции и продовольствия является завершающим звеном производственного цикла в АПК, в функции которого входит доведении продовольствия до потребителей и сельскохозяйственного сырья-до перерабатывающей отрасли. В условиях экономической интеграции экономики страны возникла необходимость трансформации системы сбыта сельскохозяйственной продукции и развития на селе организационных структур, эффективно осуществляющих сбытовую деятельность. В этом аспекте важным представляется изучение теоретических основ развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции в Кыргызской Республике.

Исследованиям теоретических проблем сбыта продукции занимаются многие отечественные и зарубежные ученые. Среди зарубежных исследователей таковыми являются Дж. Болт, Ф. Котлер М  и др., разработавшие методические подходы к оценке эффективности поставок продукции на основе логистики [Болт, Г. Д. Практическое руководство по управлению сбытом / Г. Д. Болт; пер. с англ. – М.: МТ-Пресс, 2001. – 268 с; Котлер, Ф. Маркетинг. Менеджмент / Ф. Котлер, К. Л. Келлер. – СПб.: Питер Пресс, 2014. – 800 с],  С.Кристофер - сформулировавшие категорию «сбыт» как функцию маркетинга [Кристофер, М. Логистика и управление цепочками поставок: как сократить затраты и улучшить обслуживание потребителей.- Питер, 2004 (ГП Техн. кн.). - 315 с..],  в подходах основоположника кластерного развития экономики М.Портера заложены основы кластерного подхода к организации системы сбыта [Портер, М. Конкурентная стратегия: Методика анализа отраслей и конкурентов / пер. с англ. И. Минервина; — М. : «Альпина Паблишер», 2011. — 454 с.]. 

 С учетом особенностей развития сельскохозяйственного производства указанные подходы также рассматривается применительно к сельскому хозяйству.  В современных условиях наиболее распространенно мнение, которое выразила белорусский исследователь Н.В Киреенко, что «система агромаркетинга включает в себя комплекс наиболее существенных рыночных отношений и информационных потоков, которые связывают сельскохозяйственное предприятие с рынками сбыта его товаров» [. Кириенко, Н.В. Стратегия совершенствования и перспективы развития  системы сбыта в АПК Беларуси// Аграрная экономика .-   2020, № 4.-С.20-27.]. В Кыргызстане, к сожалению специфические особенности агромаркетинга не стали предметом отдельных научных исследований. Ряд исследователей, тем не менее подчеркивают значение организации агромаркетинга в деле повышения эффективности аграрного производства страны [Джумалиева Э.Б. Закономерности формирования и развития агробизнеса в Кыргызской Республике в условиях трансформирующейся экономики[ Текст]: авт.дис. …д-ра экон. наук: 08.00.05 / Э.Джумалиева . – Бишкек , 2008. - 43 с.]. Однако, несмотря на указанные преимущества агромаркетингового подхода в определении сущности сбыта продукции, оно более свойственно крупным сельскохозяйственным предприятиям, поставляющим на рынки крупные партии продукции и имеющим возможности для организации агромаркетинга. Сельскохозяйственное производство в Кыргызской Республике, в отличии от ее развития в большинстве государств-членов ЕАЭС, отличается своей мелкотоварностью, основу которого составляет ее производство в крестьянском (фермерском) секторе хозяйствования и в личных подсобных хозяйствах населения.

В последние годы при анализе сбытовой деятельности в сельском хозяйстве все шире используется логистический подход. Преимущества логистического подхода при организации сбытовой деятельности малых форм хозяйствования подчеркивает академик РАН И.Г. Ушачев, который справедливо считает, что «в продвижении сельскохозяйственной продукции от производителя к потребителю важная роль отводится хорошо организованному товародвижение (логистике), что позволяет значительно повысить конкурентоспособное преимущество сельскохозяйственной продукции» [Ушачев, И. Г. Экономический рост и конкурентоспособность сельского хозяйства Российской Федерации [Текст] / И. Ушачев // АПК: экономика, управление. - 2009. - № 3. - С. 12 - 31.]. Как справедливо отмечает академик РАН и НАН РК Г.А.Калиев, принципиальное отличие логистического подхода в организации сбытовой деятельности от традиционной (агромаркетинговой) организации состоит в том, что что она отвечает не за отдельный участок, а за всю технологическую цепь товародвижения [Калиев, Г.А. Аграрный сектор Казахстана: экономическая и социальная модернизация [Текст] / Г.А. Калиев и др. . - Алматы: РГП «НИИ экономики АПК и развития сельских территорий», 2010. – 564 с.].

В условиях глобализации экономики стратегическим направлением развития АПК является кластерный подход, предусматривающий охват всей технологической цепочки - от создания устойчивой сырьевой базы до продажи готовой конечной продукции, учитывающий системные взаимосвязи предприятий и организаций, между производителями  и потребителями и др. Применительно к аграрному сектору В.А. Кундиус определяет агропромышленный кластер как «территориально локализованную интегрированную структуру с элементами сетевой организации, организованную на основе сельскохозяйственного производства, включающую различные сферы АПК, входящие в технологическую цепочку создания добавленной стоимости» [Кундиус, В.А, . Инновационно-кластерная политика развития регионального АПК / Вестник Алтайского государственного аграрного университета. -2019, № 5 (67) .-С.107-110.]. В условиях мелкокрестьянской структуры аграрного производства, неразвитости сельскохозяйственной кооперации и интеграции, важным фактором устойчивого и конкурентоспособного развития аграрного сектора страны, как справедливо подчеркивает Д.С.Джаилов, является переход на кластерные принципы и организации крупных региональных агрокластеров [Джаилов, Д.С. Эффективность воспроизводства сельского хозяйства Кыргызской Республики в условиях экономической интеграции» [Текст] /Д.С.Джаилов, К.А.Эргешов .-2023,Ош. 136 с]. В отличии от российских агрохолдингов, отечественные агрокластеры представляют более мягкую форму интеграции, что делает ее привлекательной для организации совместного производства и сбыта продукции для массы мелких товаропроизводителей.  В Кыргызстане для развития мягкой формы кластеризации в АПК, реализуется кластерная технология льготного кредитования агрегаторов агрокластера (в основном это перерабатывающие предприятия), которые направляют эти средства для организации совместного производства и сбыта агропродукции с сельскими товаропроизводителями.  

Исходя из результатов проведенного исследования определение сбытовой деятельности в аграрном секторе Кыргызстана нами сводится к системе мероприятий, направленных на интеграцию сфер производства, переработки и реализации продовольственных товаров, основанная на применении агромаркетингового, логистического и кластерного подхода. Такой подход в определении сущности сбытовой деятельности в аграрном секторе страны, сохраняющей мелкокрестьянскую основу и характиеризирующейся углублением тенденций развития сферы переработки и логистики агропродовольственной продукции, подчеркивает принцип системности системы сбыта, включая весь процесс движения и трансформации продовольственных товаров на пути от сельхозтоваропроизводителя к конечным потребителям.

Таким образом современная система сбыта агропродовольственной продукции представляет развитие взаимосвязанных, взаимобусловленных и взаимодополняемых каналов сбыта- прямые каналы, торгово-посредническая деятельность, региональные логистические центры и кластерные агрегаторы в лице предприятий перерабатывающей промышленности. Прямые каналы обеспечивают непосредственную связь фермера и потребителя и в настоящее время этот канал сбыта широко представлен в сегменте реализации органической продукции. Торгово-посредническая деятельность, в силу ограниченности прямого доступа фермеров к рынкам сбыта, как разновидность каналов сбыта способствует сбыту продукции на региональных рынках и в местах сосредоточения основной массы потребителей. Сохранение торгово-посреднической деятельности в системе сбыта продукции АПК обусловлена неразвитостью кооперативной системы сбыта в республике, которая должна отражать интересы непосредственного сельхозтоваропроизводителями. Логистические центры, в условиях мелкотоварного производства, способствуют формированию необходимых объёмов продукции АПК для сбыта на внутреннем и внешних рынках. Агрегаторы агрокластеров (перерабатывающие предприятия) способствуют глубокой переработке сельскохозяйственного сырья, росту добавленных стоимостей и конкурентоспособности продукции АПК.

Во второй главе «Тенденции и особенности развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции” проведен анализ развития агропродвольственногшо рынка страны и диверсификации сбыта сельскохозяйственной продукции в условиях интеграции, а также                                                                                                                                                               выявлены тенденции и особенности развития отраслевых систем сбыта в цепочке добавленных стоимостей хлебобулочной, молочной, мясной и плдодоовощной продукции, отличающиеся по степени развития и сочетания отдельных элементов и каналов сбытовой деятельности.   

Система сбыта сельскохозяйственной продукции является слабым звеном преимущественно мелкотоварного сельскохозяйственного производства в Кыргызской Республике.
Неразвитость сбытовой деятельности оказывает негативное влияние на устойчивое развитие отрасли, обеспечение продовольственной безопасности страны, эффективной реализации конкурентных преимуществ и росту экспортного потенциала отрасли. В условиях обострения конкуренции на агропродовольственных рынках, углубления экономической интеграции особую важность приобретает решение проблем формирования и стабильного развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции в деле повышения конкурентоспособности сельскохозяйственной продукции.

Объектом исследования является сельское хозяйство и сельскохозяйственные организации различных организационно-правовых форм.

Предметом исследования являются тенденции и особенности развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции.




 Методы исследования. В диссертационном исследовании для изучения теоретических основ развития системы сбыта сельскохозяйственной применялись абстрактно-логический и монографические методы, для анализа развития агропродовольственного рынка и сложившихся отраслевых систем сбыта применялись балансовый, экспертный, сравнительный и методы экономического анализа и синтеза, для разработки стратегии и совершенствования системы сбыта –абстрактно-логический, монографический и расчетно-конструктивные методы.  Источниками информации исследования были данные статистических органов КР, РФ, РБ, РК, ЕАЭС, публикации НацБанка КР, а также нормативно-правовые акты КР, регулирующие функционирование системы сбыта продукции отрасли.

Трансформация глобализации, изменение мирохозяйственной системы, углубление региональной экономической интеграции оказывают существенное влияние на трансформацию сельского хозяйства и всего аграрного сектора Кыргызстана. Под воздействием конъюнктуры агропродовольственных рынков в аграрном секторе страны происходят существенные структурные и организационно-экономические изменения. Меняется специализация сельскохозяйственного производства, развивается сфера переработки сельскохозяйственной продукции, формируются региональные агрокластеры и логистические центры. Сельскому хозяйству как приоритетной отрасли национальной экономики оказывается всемерная государственная поддержка, растут объёмы и виды государственной поддержки и регулирования агросектора страны, что отражается на ключевых показателях развития сельскохозяйственного производства Кыргызской Республики (табл.1).  
     Таблица 1- Динамика основных показателей  развития сельскохозяйственного производства Кыргызской Республики   

	
	Ед. изм.
	2015
	2020
	2021
	2022
	2023

	Доля в с/х.в ВВП
	%
	14,5
	12,2
	12,4
	10,9
	10,9

	Инд. прод.с/х-ва,
	%
	106,2
	101,0
	95,2
	107,3
	100,6

	Кол-во хоз.суб-в
	тыс.ед
	401,3
	462,1
	468,0
	474,0
	488,1

	Вал.прод. с.х/ва :

-растениеводства

-животноводства
	млн.сом

-

-
	192721

99145

93577
	242095

125749

116345
	315035

169701

145334
	345180

177790

167390
	364 134

182 815

181 319

	Стр. продукции:

- гос. и колл.х-ва

- ЛПХГ

- К (Ф) Х
	%

-

-

-
	1,7

37,2

61,1
	1,6

34,4

64,0

	1,5

36,4

62,1
	1,9

34,7

63,4
	2,3

35,4

62,3


      Источник: Составлено на основе данных Нацстаткомиа КР:Кыргызстан в цифрах: статсборник.-Бишкек, 2023. – [Эл. ресурс] / Режим доступа:http://stat.kg/media/publicationarchive/b40aaf45-f887-467a-

Как видно из таблицы 1, в динамике отмечается рост стоимости валовой продукции сельского хозяйства в текущих ценах, происходят структурные изменения в ее производстве.
Отмечается устойчивая тенденция роста продукции в неорганизованном секторе хозяйствования: доля крестьянских(фермерских) хозяйств увеличилась с 61,1% в 2010 г. до 62,3 % в 2023г., доля хозяйств населения также снизилась с 37,2 до 35,4%. Растет  роль мелкотоварного производства и мелких хозяйств, которые практически не имеют соответствующей информации о конъюнктуре продовольственного рынка, что негативно отражается на снижение темпов роста продукции отрасли. Достигнутый нулевой индекс объёма производства сельскохозяйственной продукции в 2023 году также подтверждает наличие определенных признаков стагнации развития отрасли. Также следует отметить, что сложившиеся индексы физического объема продукции сельского хозяйства Кыргызской Республики за последние годы на 2-3 пункта ниже средних индексов государств-членов ЕАЭС [Агропромышленный комплекс. Статистика Евразийского экономического союза. - Москва, ЕЭК, 2023. -137 с. [Эл. ресурс]/ Режим доступа;https://eec.eaeunion.org/upload/files/dep_stat/econstat/statpub/Agriculture_Statistics_Yearbook_2023.pdf]. Этими обстоятельствами в основном также обусловлено тенденция снижения доли сельского хозяйства в структуре национального ВВП.

Указанные сдвиги в развитии сельскохозяйственного производства способствовали росту объёмов сбыта сельскохозяйственной продукции и диверсификации ее ассортимента в соответствии с потребностями евразийского рынка (рис. 1).
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Рисунок 1 - Динамика экспорта агропродовольственной продукции из Кыргызской Республики, млн. долл.

Источник: Составлено на основе данных Нацбанка КР: Платежный баланс Кыргызской Республики. – Режим доступа: https://www.nbkr.kg  

Как видно из рис.1 объём экспорта сельскохозяйственной продукции в текущих ценах за период 2016-2023 гг. имеет тенденцию к росту, и ее значение выросло в 1,9 раза. Наибольший объём экспорта сельскохозяйственной продукции в сумме 440,0 млн. долл. США отмечен в 2022 г. Некоторое снижение объёма экспорта продукции отрасли отмечается в 2023 г. до 342,0 млн. долл. США. 

 Однако, несмотря на рост объёмов экспорта агропродовольственной продукции, доля ее в общем объёме экспорта продукции из страны имеет тенденцию к снижению – снизилась на 1,0 пункта. Также отмечается ее снижение в обьеме валовой продукции сельского хозяйства в последние годы. Эти обстоятельство свидетельствуют о слабой реализации агроэкспортного потенциала страны 

Расширение торгово-экономических связей, формирование новых логистических каналов приводит к изменениям страновой диверсификации сбыта сельскохозяйственной продукции. Основная часть экспорта продукции отрасли (свыше 60,0%) приходится на страны ЕАЭС (в основном Россия и Казахстан). Значительно вырос экспорт сельскохозяйственной продукции в Турцию, куда экспортируется основная часть (свыше 70,0%) хлопка-волокна, а также овощи и фрукты. В то же время заметна тенденция наращивания экспорта овощей, орехов и меда в страны ЕС (Германию, Францию, Польшу, Латвию). В незначительных объёмах начинает осуществляться сбыт молочной продукции, табака, овощей, фруктов, меда, хлопка в Иран, ОАЭ, КНР, Корею, Японию и т.д.

Вместе с тем диверсификация сбыта сельскохозяйственной продукции в основном обеспечена за счет роста экспорта сырьевой продукции, слабо меняются номенклатура и ассортимент экспортируемой глубоко переработанной агропродукции, что обусловливает в целом сырьевой характер сбыта сельскохозяйственной продукции на внешних рынках (табл.2).

Таблица 2. - Динамика и структура экспорта сельскохозяйственной продукции Кыргызской Республики

	
	Ед. изм.
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	2021
	2022
	2023

	Продукция нижнего передела
	

	Овощи


	тыс. т

млн.долл.
	176,4

93.2
	144,1

75,8
	97,8

62,9
	150, 86.3
	220,7

81,7
	209,0

92,6
	223.5

135,1
	141,5

87,7

	Фрукты
	тыс. т

млн.долл.
	22,1

30,5
	29,2

34,1
	33,7

29,1
	57,8

41,8
	87,2

39,5
	99,6

48,2
	79,7

71,0
	59,3

67,2

	Рыба 
	тыс. т

млн.долл.
	-

-
	-

-
	0,7

1,5
	2,3

4,3
	3,4

8,7
	4,7

17,8
	3,6

15,2
	6,0

26,9

	Живые животные
	тыс.т

млн.долл.
	7,5

1,7
	50,0

8,4
	58,9

5,8
	69,3

4,1
	94,7

21,1
	74,0

11,4
	355,2

89,0
	322,2

54,2

	Продукция среднего передела
	

	Хлопок
	тыс. т

млн.долл.
	15,8

20,8
	16,1

24,7
	23,2

37,6
	24,6

35,7
	19,2

27,6
	19,7

34,4
	12,8

34,0
	23,3

41,9

	Зерновая продукция
	тыс. т

млн.долл.
	-

-
	-

-
	3,1

12,2
	3,8

12.6
	3,2

15,6
	5,6

24,2
	16,9

26,3
	5,0

28,2

	Продукция высшего передела
	

	Молочная продукция
	тыс. т

млн.долл.
	19,8

24,8
	25,9

43,2
	28,4

34,5
	30,7

48,1
	40,2

43,1
	38,1

54,2
	26,5

41,0
	34,2

32,7


Источники: Составлено на основе данных Нацбанка КР : Платежный баланс Кыргызской Республики. – Режим доступа: https://www.nbkr.kg  и Нацстаткома КР; Кыргызстан в цифрах: статсборник.-Бишкек, 2023. – [Эл. ресурс] / Режим доступа:http://stat.kg/media/publicationarchive/b40aaf45-f887-467a-

В структуре экспорта агропродовольственной продукции преобладают товары нижних переделов (овощи, фрукты, живые животные и рыба), на долю которых в 2023 г. приходится 69,3% экспортируемой продукции (334,8 млн. долл.). Несмотря на то, что в абсолютном выражении объём сырьевого экспорта вырос в 2,2 раза, в ее структуре произошли определенные структурные сдвиги. 

Прежде всего следует отметить резкое снижение доли экспорта традиционной важной для республики плодоовощной продукции, доля которого в общем объёме экспорта агропродовольственной продукции снизилась с 71,6 до 44,1 %. Данное снижение экспорта плодоовощной продукции происходит на фоне устойчивой тенденции роста объёмов их производства, которые выросли с 1261,0 тыс. тонн в 2016 г. до 1491,0 тыс. тонн в 2023г., или на 18,4 %. Снижение объёмов экспорта плодоовощной продукции на фоне продолжающегося роста ее производства, что связано, на наш взгляд,  с проблемами развития системы ее сбыта ( рис.2)..
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Рисунок  2- Система сбыта плодоовощной продукции 

Источник: Составлено на основе исследований

Основная часть плодоовощной продукции (85,0%) непосредственно фермерами, а также через систему продовольственных рынков реализуется на внутреннем рынке. Проблемами в системе сбыта плодоовощной продукции являются неразвитость торгово-логистических центров для формирования соответствующих объёмов стандартизированной продукции на экспорт, недоступность их большинству мелких сельхозтоваропроизводителей на местах. 

В целом, несмотря на диверсификацию структуры сбыта агропродовольственной продукции в направлении роста экспорта продукции среднего переделов, в целом сбыт и экспорт сельскохозяйственной продукции носит сырьевой характер, с преобладанием продукции низшего передела (овощи, фрукты, живые животные, рыба), что актуализирует проблему развития сферы глубокой переработки сельскохозяйственной продукции в республике, развития инфраструктуры и регулирования рынка сбыта. Малые объёмы экспортируемой стандартизированной к условиям и потребностям конкретного рынка сбыта продукции АПК, неразвитость современных систем агрологистики и инфраструктуры, слабая государственная поддержка сферы товародвижения негативно отражаются на закреплении отечественной продукции на соответствующих сегментах агропродовольственных рынков и более полной реализации агроэкспортного потенциала страны.
В третьей главе “Направления совершенствования системы сбыта сельскохозяйственной продукции в условиях интеграции”   предложена стратегия развития многоканальной и иерархически вертикально взаимосвязанной пятиканальной системы сбыта продукции, на основе эконометричеких методов составлен прогноз экспорта плодовощной продукции и разработаны предложения по совершенствованию системы ее сбыта и обоснованы модели создания микроагрокластеров и сбытовых сельскохозяйственных кооперативов, направленных на модернизацию систымы сбыта на местном уровне.    

Малые объёмы экспортируемой стандартизированной к условиям и потребностям конкретного рынка сбыта продукции АПК, неразвитость современных систем агрологистики и инфраструктуры, слабая государственная поддержка сферы товародвижения негативно отражаются на закреплении отечественной продукции на соответствующих сегментах агропродовольственных рынков и более полной реализации агроэкспортного потенциала страны.

В республике формируемая многоканальная организованная система сбыта сельскохозяйственной продукции находится в начальной стадии развития. Приемущественно развиваются традиционные для мелкотоварного сектора системы сбыта    со слабой скоординированной деятельностью мелких сельхозтоваропроизводителей с перерабатывающими предприятиями и логистическими центрами, слабо развиты кластерные, агромарктениговые и логистические системы сбыта. 

Глобализация и интеграция экономических процессов расширяет возможности доступа отечественных сельхозтоваропроизводителей на международные и региональные агропродовольственные рынки, что требует адекватного изменения системы сбыта и сбытовой деятельности в сельском хозяйстве. Растущая конкуренция на внутреннем и внешних агропродовольственных рынках, смещает акценты в производственно-экономической деятельности хозяйствующих субъектов в сторону усиления роли их сбытовой деятельности.

В Национальной           программе развития Кыргызской Республики до 2026 года указано, что стратегической целью реформ в аграрном секторе будет обеспечение продовольственной безопасности и в агропромышленном комплексе необходимо стимулировать развитие средних и крупных перерабатывающих комплексов, логистических центров для экспорта продукции на внешние рынки  [Указ Президента КР «О Национальной программе развития Кыргызской Республики до 2026 года» / http://cbd.minjust.gov.kg/act/view/ru-ru/430700]. 

В этой связи развитие сбытовой деятельности в отрасли логически приводит к необходимости комплексного подхода к формированию и функционированию системы сбыта, что позволит значительно сократить диспропорции и активизировать процессы интеграции в аграрном секторе. Проведенные нами исследования сложившихся отраслевых систем сбыта сельскохозяйственной продукции в Кыргызстане позволяют нам обосновать и предложить многоканальную, перспективную системы сбыта сельскохозяйственной продукции в условиях экономической интеграции.  В основе предложенной стратегии развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции нами положены принципы преемственности и взаимовлияния существующих различных каналов сбыта продукции отрасли. 
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Рисунок 3. - Направления совершенствования системы сбыта фермерской продукции в Кыргызстане


Источник: составлено автором на основе исследований 

На рис. 3 наглядно иллюстрируется многоканальная и иерархически вертикальная взаимосвязанная пятиканальная система сбыта продукции от сельскохозяйственного производителя конечному покупателю-две прямый и три косвенных канала.  Даная система, на наш взгляд, наиболее полно отражает происходящие структурные сдвиги в развитие различных отраслевых систем сбыта и в формирование организационно-хозяйственных структур в аграрном секторе страны.

Нулевой прямой канал сбыта продукции не имеет никаких посредников, и продукция сельхозтоваропроизводителей реализуется непосредственно потребителю на местных и локальных рынках. Данный канал в основном свойственен при реализации некоторых видов растениеводческой продукции- основной части зерновых, овощей и фруктов, небольшой части мясомолочной продукции.

Первый канал характеризируется наличием между сельхозтоваропроизводителем и потребителем одного торгово-закупочного посредника. По этому каналу в основном реализуется основная часть мясомолочной продукции, часть картофеля.  Второму каналу сбыта продукции АПК характерно присутствие двух посредников- оптового покупателя и сети розничной торговли. Третий канал характеризируется присутствием трех посредников (перерабатывающие предприятия (кластерные агрегаторы), логистические центры (оптовые покупатели), сеть розничной торговли. Третий канал сбыта будет играть существенную роль в ближайшей перспективе не только в обеспечение населения страны продовольствием на внутреннем рынке, но и в организованном сбыте продукции на внешних рынках. 

В условиях углубления экономической интеграции степень интеграции системы сбыта продукции АПК имеет тенденцию к повышению, что выражается в формирование четвертого кана ла сбыта-агрохолдингов в отдельных отраслях национального АПК. Особенно активизируется создание агрохолдингов в пищевой промышленности страны («Тойбос», «Риха» и др.) продукция которой поставляется на экспорт в страны ЕАЭС и третьи страны. Агрохолдинги имеют замкнутую и автономную систему производства и сбыта агропродовольственной продукции. По существу, четвертый канал сбыта продукции АПК является разновидностью нулевого прямого канала. Но в отличии от нулевого канала сбыта, представляющая собой примитивную форму сбыта продукции на местных рынках, четвертый уровень канала сбыта представляет собой единую, строго вертикальную организационную структуру в цепочке добавленных стоимостей продукции аграрного сектора, способствующей становлению эффективной, конкурентоспособной системы сбыта агропродовольственной продукции на внешние рынки.

Все каналы в системе сбыта продукции по своей сути равнозначны и их присутствии на рынках обусловлены особенностями дистрибуции продукции. Несмотря на важность всех вышеуказанных каналов сбыта в связи развитием кластеризации и углубления вертикальной интеграции в АПК, развития сети региональных и районных логистических центров, третий и четвертый каналы сбыта становятся важнейшими структурными элементами системы сбыта продукции как на внутреннем, так и особенно, на внешних рынках.  

Как известно, что серьезное влияние на состояние сбыта отечественной сельскохозяйственной экспортной продукции начинает оказывает введение со стороны отдельных государств-членов ЕАЭС в одностороннем порядке определенных ограничений на торговлю, что приводит к падению экспорта отдельных видов сельскохозяйственной продукции, частности, плодоовощной продукции (рис.3).
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Рисунок 3- Динамика экспорта плодоовощной продукции Кыргызской Республики

Источник: Составлено автором на основе данных Нацбанка КР; Платежный баланс Кыргызской Республики. – Режим доступа: https://www.nbkr.kg  

Как видно из рис.3. в динамике за период 2010-2023г.г экспорту плодоовощной продукции в Кыргызстане характерно скачкообразное и неравномерное развитие. Особенно данное обстоятельство характерно для экспорта овощной продукции. Условно анализируемый период 2010-2023гг можно разделить на три периода, отличающихся по динамике и объёму экспорта овощной продукции. Первый период (2010-2015гг.)-до вступления Кыргызстана в ЕАЭС, отличается достаточно высокими объёмами экспорта овощной продукции. Второй период (2016- 2018 гг.) отмечен резким снижением объёмов экспорта продукции, что в основном обусловлено трудностями трансформации аграрного сектора в евразийское экономическое пространство. Третий период (2019-2022гг.)-относительно стабильный рост объёмов экспорта продукции. Примерно такая же ситуация отмечается в развитии экспорта фруктов, за исключением последних двух лет (2022-2023гг.).

В условиях выше отмеченной стабильной динамики роста объёмов производства плодоовощной продукции, а также высокого уровня самообеспеченности населения страны этими продуктами, скачкообразное изменение объёмов экспорта плодоовощной продукции в основном обусловлено, на наш взгляд, несовершенством системы ее сбыта на внешние рынки. Следует также отметить, что для дальнейшего наращивания объёмов производство плодоовощной продукции в республике имеются все условия. Кыргызстан на евразийском экономическом пространстве имеет обладает благоприятными природно- климатическими условиями для ее производств. Дальнейшему развитию производства и увеличению объёмов экспорта плодоовощной продукции также способствует благоприятная конъюнктура евразийского рынка.

В этой связи нами на основе использования эконометрической модели осуществлен прогноз объёмов экспорта плодоовощной продукции. Основой построения эконометрическую модели, описывающей формирование результатов производства, может служить уравнение регрессии. Анализ такой модели позволяет выявить причинно-следственную связь комплекса существенных факторов и результата производства на основе использования  временного ряда объемов  экспорта за 2010-2023 гг. 

Несмотря на высокий уровень статистической достоверности по фактическим данным, прогнозирование валового объема сбыта плодоовощной продукции на перспективу имеет существенный недостаток, связанный с тем, что в период 2010-2023 годы имеются резкие колебания объема экспорта, что  снижают вероятность достоверного прогнозирования. Поэтому в основу разработки проектного уровня объемов экспорта указанных видов продукции были положены величины, определенные с помощью, скользящей средней (интервал 3 лет).

Для вычисления параметров эконометрической модели экспорта овощи, нами использована программное приложения «Пакета анализа» MS EXСEL. Для вычисления нами использованы сглаженные даные  (интервал 3 лет) объемов экспорта за 2010 – 2023 гг.

Полученные в результате обработки сглаженного временного ряда объемов экспорта приведена в (1).  (1) имеет следующие характеристики: коэффициент детерминации [image: image5.png]R? = 0,68



, ошибка прогноза не превышает 0,17E-3). 
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Прогнозирование по этой модели позволяет получить более реальное прогнозное значение объема экспорта по овощи, которое составляет 390 – 395 тыс. т. 

Для вычисления параметров эконометрической модели для прогнозирования объемов экспорта фруктов, нами также использованы программное приложения «Пакета анализа» MS EXСEL. В результате полученной обработки сглаженного временного ряда (интервал 3 лет) экспорта 2010 – 2023 года, позволяет получить следующую зависимость (коэффициент детерминации [image: image8.png]R*=10,71



, ошибка прогноза не превышает 0,12E-4): 
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Прогнозирование по этой модели позволяет получить прогнозное значение объема экспорта фруктов, в среднем 88- 95,0 тыс. т., до 2030 года.

С помощью разработанных экстраполяционной модели временного ряда, по нашим расчетам, в прогнозном периоде высокая вероятность достижения ежегодного среднего прироста уровня объема экспорта фруктов составляют не менее 6,0- 9,0 тыс. тонн, а средний прирост объема экспорта овощей составляет примерно 25,5 – 35.0 тыс .тонн.  Наши расчеты показывают, что при организованной системе сбыта крупнотоварной партии плодоовощной продукции через торгово-логистические центры можно даже при сохранении нынешних ее объёмов производства (овощей в объеме 1200,0-1300,0 тыс. тонн и фруктов-в объеме 280,0-300,0 тыс. тонн) значительно увеличить их экспорт (табл. 3.).
Таблица 3. – Прогноз объемов экспорта плодоовощной продукции на период 2025-2030 гг.

	
	2025
	2026
	2027
	2028
	2029
	2030

	Овощи
	200,0
	225,6
	291,5
	327,4
	361,5
	395,0

	фрукты
	75,2
	79,0
	74,6
	80,7
	87,3
	96,5


Источник: Составлено на основе исследований. 

Самого высокого фактически достигнутого объёма экспорта овощной продукции в 2011 и 2015 гг., по нашим прогнозам, можно уже достичь к 2027 и 2028 гг. К прогнозируемому периоду (к 2030 году) объём экспорта овощей увеличится до 395,0 тыс. тонн.  В отношении объёмов экспорта фруктов к прогнозируемому 2030 году она достигнет своего фактически максимального показателя 2021 года (96,5 тыс. тонн). О достоверности прогнозируемых показателей объёмов экспорта плодоовощной продукции свидетельствует то обстоятельство, что удельный вес экспортной продукции по овощам в общем объёме ее производства составит 30,8 % (в 2015 г.- он составил 29,4 %), а по фруктам – 32,0%
(в 2021 г-37,4%). Рост удельного веса объёма экспортной продукции по овощам и снижение ее удельного веса по фруктам обусловлено различным характером потребления этих продуктов на внутреннем рынке (полное самообеспечение по овощам и недостаточный ее уровень по фруктам)

Для достижения прогнозируемых объёмов экспорта плодоовощной продукции становится актуальным модернизация и формирование современных систем сбыта экспорториентированной плодоовощной продукции в республике. Особенно актуально развитие логистической системы сбыта для обеспечения конкурентоспособного развития отраслей по производству плодоовощной продукции, где в основном используются традиционные системы сбыта. 

На наш взгляд, растущие объёмы производства плодоовощной продукции при ограниченном внутреннем рынке, отсутствии планомерных поставок стандартизированной и объёмной продукции, также являются предпосылками системного развития недостающего звена в цепочке «производитель-потребитель» на основе создания крупных международных торгово-логистических центров ( МТЛЦ). 

В рамках международных МТЛЦ консолидируется плодоовощная продукция, поставляемая мелкими фермерами и кооперативами в крупные партии стандартизированной  экспортоориентированой плодоовощной продукции для поставки на внешние  рынки. Основная цель создания крупных региональных ТЛЦ является эффективное продвижение сельскохозяйственной и продовольственной продукции на внешние и внутренние рынки; обеспечение доступности сельскохозяйственной продукции для потребителей и содействие оптимизации цепочки поставок сельхозпродукции для повышения конкурентоспособности отрасли.

При выборе месторасположения международных МТЛЦ предлагается использовать следующие критерии:близость к основным пунктам прохождения товаров через границу; близость к основным транспортным коридорам; наличие сопутствующей инфраструктуры сбыта; возможности соучастия приграничных государств. Создание международных ТЛЦ рекомендуется на приграничных районах; в Баткенской области -  с Республикой Таджикистан, в Ошской и Джалал-Абадской областях – с Республикой Узбекистан, в Иссык-Кульской области- с КНР и Республикой Казахстан, в Нарынской области – с КНР, в Чуйской и Талсской областях -области – с Республикой Казахстан  
Считаем целесообразным подчеркнуть необходимость создания подобных ТЛЦ на основе межгосударственного партнерства. Использование данного механизма обеспечить: формирование устойчивых интеграционных связей в цепочке производства и реализация агропродовольственной продукции; доступность функционирования международных ТЛЦ для большинства мелких хозяйств, поставляющих соответствующую продукцию; необходимые условия для эффективного межгосударственного регулирования и поддержки; стимулирование сбыта продукции для обеспечения больших объемов продукции на поставку в регулярной основе; повышение конкурентоспособности продукции  внешнем рынке и оптимизация межгосударственного взаимодействия поставок сельхозпродукции.

ВЫВОДЫ
  В процессе исследования теоретических и практических основ развития системы сбыта продукции сельсого хозяйства Кыргызской Республики получены следующие выводы:

1.Сформировавшаяся мелкокрестьянская структура аграрного производства, неразвитость системы сбыта сельскохозяйственной продукции усиливает ее зависимость от конъюнктуры агропродовольственного рынков. Развитие системы сбыта сельскохозяйственной продукции связаны как с уточнением отдельных ее теоретических положений, так и обоснованием направлений и механизмво ее соврешентсования  в условиях углубления экономической интеграции.

2. Существенным недостатком  системы сбыта сельскохозяйственной продукции является разобщенность смежных отраслей аграрного сектора и отсуствии их скоординированных действий в цепочке добавленных стоимостей. В результате  сложившиеся  системы сбыта продукции аграрного сектора  в зависимости от наличия посредников характеризируется значительной дифференциацией и ростом посреднических, косвенных каналов в сбытовой системе, неразвитостью эффективных кластерных и логистических каналов сбыта.

 3. В условиях изменения  конъюнктуры агропродовольственных рынков сохраняется значение мелкотоварного производства и мелких хозяйств, которые практически не имеют соответствующей инфраструктуры сбыта продукции. В этих условиях малые объёмы экспортируемой стандартизированной к условиям и потребностям конкретного рынка сбыта продукции отрасли, неразвитость современных систем агрологистики и инфраструктуры, слабая государственная поддержка сферы товародвижения негативно отражаются на закреплении отечественной продукции на соответствующих сегментах агропродовольственных рынков и более полной реализации агроэкспортного потенциала страны.

4. Формируемая многоканальная организованная система сбыта сельскохозяйственной продукции находится в начальной стадии развития.В Национальной           программе развития Кыргызской Республики  до 2026 года указано, что стратегической целью реформ в аграрном секторе будет обеспечение продовольственной безопасности и в агропромышленном  комплексе необходимо стимулировать развитие средних и крупных  перерабатывающих комплексов, логистических центров для экспорта  продукции на внешние рынки, что обусловливает необходимость разработки соответсвующей стратегии развития системы сбыта. Разработка  данной стратегии основана на  формировании  в аграрном секторе страны многоканальной и иерархически вертикальной взаимосвязанной системы, основу которой составляют агрокластеры и торгово-логистические центры, обеспечивающие  сбыт продукции как на внутреннем, так и особенно, на внешних рынках.

5. Для достижения прогнозируемых объёмов экспорта плодоовощной продукции становится актуальным модернизация и формирование современных систем сбыта экспорториентированной плодоовощной продукции в республике на основе создания крупных международных торгово-логистических центров (ТЛЦ), что обеспечит повышение конкурентоспособности продукции  внешнем рынке и оптимизация межгосудартсвенного взаимодействия поставок сельхозпродукции.

6.При все важности развития агрокластеризации в Кыргызстане на макроуровне и региональном уровне, в основном имеются все реальные предпосылки для развития сельских микроагрокдастеров. Развитие сбытовой кооперации крестьянскими (фермерскими) хозяйствами, а также личными хозяйствами населения способствуют эффективной интеграции сельхозпроизводителей и позволит решить проблему концентрации объёмов производства и обеспечение доступа сельхозтоваропроизводителей на рынки сбыта. 

ПРАКТИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ

Результаты исследований по развитию системы сбыта продукции сельского хозяйства  в Кыргызской Республики, позволили обосновать следующие практические рекомендации:

1.В теоретической части предлагается подходы к уточнению сущности сбытовой деятельности, которая сводится к системе мероприятий, направленных на интеграцию сфер производства, переработки и реализации продовольственных товаров, основанная на применении агромаркетингового, логистического и кластерного подхода. 

2.Такой подход в определении сущности сбытовой деятельности в аграрном секторе страны, сохраняющей мелкокрестьянскую основу сказываатся на  определении современной  системы сбыта агропродовольственной продукции, представляющей развитие взаимосвязанных, взаимобусловленных и взаимодополняемых каналов сбыта- прямые каналы, торгово-посредническая деятельность, региональные логистические центры и кластерные агрегаторы в лице предприятий перерабатывающей промышленности.

3. В целях дальнейшего наращивания агроэкспортного потенциала страны и диверсификации сбыта сельскохозяйственной продукции предлагается значительно активизировать работы по следующим важнейшим направлениям:

-использовать на праткике механизмы субсидирования для сельхозтоваропроизводителей, увеличивающих поставки агропродукции на экспорт ;

- значительно усилить работу по осуществлению глубокой переработки сельскохозяйственной продукции и производству из нее товаров с высокой добавленной стоимостью с проведением параллельной работы по развитию кооперационно-интеграционных связей в аграной отрасли;

-обеспечить развитие торгово-логистических центров с учетом расширения диверсификации и продвижения продукции как на традиционные рынки сбыта в рамках ЕАЭС, так и на рынки третьих стран;

-на основе опыта стран ЕАЭС, а также в рамках национального проекта «Финансирование сельского хозяйства» принять меры по стимулированию и поддержке развития экспортоориентированных отраслей АПК.

4. Для реализации стратегии развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции в условиях углубления экономической интергации предлагается формирование трехуровневой системы управления сбытовой системы: 

- на макроуровне необходимо решать вопросы регулирования и поддержки сбыта продукции отрасли, создавать соответствующие институты по продвижению агропродукции на экспорт (регулирование экспортно-импортных отношений, экспортные и импортные квоты на поставки сельскохозяйственной продукции и продовольствия, проведение межгосударственных продуктовых ярмарок, а также регулирование торговли ими с третьими странами);

- на региональном уровне обеспечить формирование и развитие  торгово-логистических центров, создаваемые на паритетных началах с участием непосредственных товаропроизводителей, а также потенциальных покупателей, а также региональных отраслевых агрокластеров.   сельскохозяйственных сбытовых кооперативов в сельских территориях (совершенствование зональной специализации сельскохозяйственного производства, формирование региональных крупнотоварных зон производства сельскохозяйственной продукции, развитие трансграничной торговли и оптовых продовольственных рынков) ;

-на микроуровне необходимо организовать широкомасштабное развитие и поддержку развития сбытовых кооперативов, микроагрокластеров по глубокой переработке сельскохозяйственной продукции и сбыту конечной продукции .

5.  Для достижения прогнозируемых обьемов экспорта традиционно важных видов агропродвольственной продукции (овощи и фрукты) предлагается создание и развитие крупных международных торгово-логистических центров (МТЛЦ), а также создание единого координационного центра международных МТЛЦ под егидой МВРСХ и ПП КР для:

-для разработки и реализации государственной политики по стимулированию производства и расширению экспорта плодоовощной продукции;

- привлечения инвестиций из сопредельных государств для развития и модернизации рыночной инфраструктуры ТЛЦ;

-совершенствование процедуры экспорта, устранения административных, тарифных и нетарифных барьеров при сбыте сельскохозяйственной продукции на внешние рынки;

-представление интересов МТЛЦ на международном уровне (соответствующих комиссиях ЕЭК ЕАЭС) с целью отмены необоснованных ограничений на поставки продукции на продовольственные рынки и т.д. 

6. Необходимо обеспечит поэтапность в развитие эффективной сбытовой системы в республике:

 - на первом этапе сосредоточится на полноценном формировании и функционировании сбытовых сельскохозяйственных кооперативов и микорагроклдастеров науровне сельских округов и территорий;

-на втором этапе развития системы сбыта необходимо последовательно решать вопросы взаимовыгодного сотрудничества сельхозтоваропроизводителей, переработчиков и логистических центров в проведении эффективной сбытовой политики;

 -на третьем, заключительном этапе, необходимо проведение комплекса мероприятий по привлечению инвестиций, в том числе частных и иностранных, для полномасштабной модернизации и интеграции системы сбыта в международные и региональные рынки, обеспечивающем расширение экспорта продукции на внешних рынках.
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Изилдөөнүн предмети болуп айыл чарба продукциясын сатуу системасынын өнүгүү тенденциялары жана өзгөчөлүктөрү саналат.

 Изилдөө ыкмалары: абстракттуу-логикалык, баланстык, эксперттик салыштырма жана экономикалык анализдин жана синтездин методдору, экономикалык-статистикалык, эсептөө-конструктивдүү ж.б.

Изилдөөнүн илимий жаңылыгы сатуу ишинин маңызын тактоо жана айыл чарба продукциясын сатуу системасын уюштуруу боюнча илимий ыкмаларды негиздөөдө жана алардын негизинде айыл чарба продукциясын сатуу системасын өркүндөтүү боюнча тиешелүү сунуштарды иштеп чыгууда турат.

Алынган натыйжалар: сатуу ишинин маңызы негизделди, айыл чарба тармагында сатуу системасын өнүктүрүүнүн ыкмалары жана принциптери системалаштырылды, тармактык сатуу системаларын өнүктүрүүнүн тенденциялары жана өзгөчөлүктөрү аныкталды жана аны өнүктүрүү стратегиясы сунушталды, жашылча-жемиштерди экспорттоо боюнча прогноздор тузулду жана аны сатуу системасын оркундотуу боюнча сунушталтар берилди, микроагрокластерлерди жана айыл чарба да сатуу  кооперативдерин түзүү моделдери иштелип чыкты.

Колдонуу көлөмү. Изилдөөнүн натыйжалары Кыргыз Республикасынын Суу чарба, айыл чарба жана кайра иштетүү өнөр жай министрлиги тарабынан экономикалык интеграциянын шартында Кыргыз Республикасынын айыл чарба продукциясынын сатуу системасын өркүндөтүү боюнча программаларды иштеп чыгууда колдонулушу мүмкүн. 

Колдонуу чөйрөсү: корутундулар жана практикалык сунуштар айыл чарба продукциясын сатуу системасын өркүндөтүү үчүн илимий негиз болуп кызмат кылат

РЕЗЮМЕ

диссертации Бекбоевой А.Ж на тему «Совершенствование системы сбыта сельскохозяйственной продукции в условиях экономической интеграции (на материалах Кыргызской Республики)» на соискание ученой степени кандидата экономических наук по специальности 08.00.05 –   Отраслевая экономика

Ключевые слова: сельское хозяйство, система сбыта, диверсификация, логистика, агрокластеры, кооперативы, экспорт, импорт, стратегия 

Объектом исследования является сельское хозяйство и сельскохозяйственные организации различных организационно-правовых форм.

Предметом исследования являются тенденции и особенности развития системы сбыта сельскохозяйственной продукции.




 Методы исследования: абстрактно-логический, балансовый, экспертный сравнительный и методы экономического анализа и синтеза экономико-статистический, расчетно-конструктивный и т.д. 

Научная новизна исследования заключается в обосновании                                              научных подходов по уточнению сущности сбытовой деятельности и организации системы сбыта продукции сельского хозяйства и на их основе разработке соответствующих рекомендаций по совершенствованию системы сбыта сельскохозяйственной продукции в условиях интеграции

Полученные результаты: обоснована сущность сбытовой деятельности, систематизированы методы и принципы развития сбытовой системы в аграрном секторе, выявлены тенденции и особенности развития отраслевых систем сбыта и предложена стратегия ее развития, составлен прогноз экспорта плодоовощной продукции и разработаны предложения по совершенствованию системы ее сбыта, предложены модели создания микроагрокластеров и сбытовых сельскохозяйственных кооперативов.

Степень использования. Результаты исследования могут быть использованы Министерством водных ресурсов, сельского хозяйства и перерабатывающей промышленности Кыргызской Республики при разработке программ совершенствованию системы сбыта сельскохозяйственной продукции КР в условиях экономической интеграции. Область применения: выводы и практические рекомендации послужат научной основой совершенствования системы сбыта сельскохозяйственной продукции 

SUMMARY

of the dissertation of Bekboeva A.Zh. on the topic "Improving the system of marketing of agricultural products in the context of economic integration (based on the materials of the Kyrgyz Republic)" for the degree of candidate of economic sciences in the specialty 08.00.05 - Sectoral economics

Keywords: agriculture, marketing system, diversification, logistics, agroclusters, cooperatives, export, import, strategy

The object of the study is agriculture and agricultural organizations of various organizational and legal forms.

The subject of the study is the trends and features of the development of the marketing system of agricultural products.

Research methods: abstract-logical, balance, expert comparative and methods of economic analysis and synthesis economic-statistical, calculation-constructive, etc.

The scientific novelty of the study lies in the substantiation of scientific approaches to clarifying the essence of marketing activities and organizing the marketing system of agricultural products and, on their basis, developing relevant recommendations for improving the marketing system of agricultural products in the context of integration

Obtained results: the essence of marketing activities was substantiated, the methods and principles of developing the marketing system in the agricultural sector were systematized, trends and features of the development of industry marketing systems were identified and a strategy for its development was proposed, a forecast for the export of fruit and vegetable products was compiled and proposals for improving the marketing system were developed, models for creating micro-agroclusters and marketing agricultural cooperatives were proposed.

Extent of use. The results of the study can be used by the Ministry of Water Resources, Agriculture and Processing Industry of the Kyrgyz Republic when developing programs to improve the marketing system of agricultural products of the Kyrgyz Republic in the context of economic integration. 

Scope of application: conclusions and practical recommendations will serve as a scientific basis for improving the marketing system of agricultural products
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